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Synopsis: Przedsi biorczo , w najbardziej ogólnym znaczeniu, oznacza umiej tno  dostrzegania 

i wykorzystywania pojawiaj cych si  w otoczeniu szans, w celu zaspokojenia okre lonych po-

trzeb. To gotowo  do podejmowania i twórczego rozwi zywania problemów oraz elastycznego 

przystosowania si  do zmieniaj cych si  warunków. Przedsi biorczo  stanowi zespó  cech i za-

chowa  w a ciwy, przede wszystkim przedsi biorcom. Do najwa niejszych atrybutów przedsi -

biorcy nale : inicjatywa, kreatywno , sk onno  do podejmowania ryzyka, wiara we w asne si y, 

optymizm, niestereotypowo , ch  odniesienia sukcesu, umiej tno ci wyznaczania celów  

i wspó pracy z innymi. Jedn  z form postawy przedsi biorczej jest inwestowanie. 

Artyku  po wi cono problematyce inwestycji, b d cych wyrazem zachowa  przedsi biorczych. 

W opracowaniu zaprezentowano wyniki bada  przeprowadzonych na populacji studentów magi-

sterskich studiów uzupe niaj cych Wydzia u Nauk Ekonomicznych UWM w Olsztynie. Badania 

pozwoli y mi dzy innymi na okre lenie profilu studenta – inwestora. Po analizie danych, pozyska-

nych w drodze sonda u diagnostycznego, mo liwa by a ocena stanu wiedzy inwestycyjnej i stop-

nia zaanga owania inwestycyjnego studentów. Badani wskazali przedmiot, strategie, okres i cele 

inwestowania oraz ród a i struktur  finansowania inwestycji. 

S owa kluczowe: inwestowanie, studenci, zachowania przedsi biorcze. 

1. Przedsi biorczo  w wietle literatury przedmiotu 

Przedsi biorczo  jest z o onym i wieloaspektowym zjawiskiem. Zgodnie  

z definicj  s ownikow  ([11], s. 968) oznacza ona zdolno  do bycia przedsi -

biorczym, czyli posiadaj cym ducha inicjatywy, zaradnym, rzutkim, pomys o-

wym i obrotnym. Osoba posiadaj ca ducha przedsi biorczo ci musi by  kreato-

rem pomys ów, jednostk  zdoln  do ponoszenia ryzyka i wprowadzaj c  inno-

wacje ([2], s. 91). S omi ska ([10], s. 22) podaje, i  poj cie przedsi biorczo ci 

jest tradycyjnie ujmowane w co najmniej trzech znaczeniach, a mianowicie jako: 

— cecha osoby/grupy ludzi, 
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— rodzaj dzia ania, dzia alno  czy aktywno  jednostki lub grupy ludzi, 

— zjawisko spo eczno-gospodarcze. 

Przedsi biorczo  oznacza cech  postawy cz owieka, ale równie  cech  or-

ganizacji. Zdaniem Druckera ([4], s. 189–199), przedsi biorczo  rozumiana jest 

jako gotowo  i zdolno  do podejmowania oraz rozwi zywania w sposób twór-

czy i nowatorski problemów, przy uwzgl dnieniu zwi zanego z tym ryzyka, 

umiej tne wykorzystanie pojawiaj cych si  szans oraz przystosowanie si  do 

zmiennych warunków. Wiatrak ([12], s. 39–45) rozpatruje przedsi biorczo  ja-

ko postaw  cz owieka oraz proces zachodz cych zmian pod wp ywem tej po-

stawy. Przedsi biorczo  rozumiana jako postawa to aktywne, twórcze zacho-

wanie wobec otaczaj cej rzeczywisto ci oraz ulepszanie dotychczasowych ele-

mentów rodowiska. Postawa ta przejawia si  w gotowo ci do podejmowania 

nowych dzia a , rozszerzenia istniej cych oraz d eniu do osi gni cia za o o-

nych celów. Gotowo  owa, ujawniaj ca si  w dzia aniu, przechodzi w proces 

zmian, polegaj cy mi dzy innymi na rozwoju obecnej dzia alno ci, tworzeniu 

nowych przedsi wzi  czy wdra aniu innowacji. Wed ug Janasza ([6], s. 10) 

przedsi biorczo  oznacza twórcze rozpoznawanie i analizowanie mo liwo ci 

wykorzystania przedsi biorczych strategii konkurowania. Przedsi biorczo , 

zdaniem autora, wyra a si  w innowacyjno ci, która stanowi warunek do za-

pewnienia skuteczno ci dzia a  w konkurencyjnym otoczeniu.  

Na wieloaspektowo  przedsi biorczo ci zwraca równie  uwag  Kujaczy -

ski ([7], s. 96). Autor uwa a, i  mo e by  ona rozumiana jako „proces kreowania 

czego  odmiennego z uwagi na jego warto , w ramach którego po wi ca si  

konieczny do realizacji tego celu czas i wysi ek, zak adaj c towarzysz ce mu fi-

nansowe, psychiczne oraz spo eczne ryzyko i oczekuj c uzyskania nagrody fi-

nansowej i osobistej satysfakcji”. Przedsi biorczo  to równie  sk onno  do 

uczestniczenia w yciu gospodarczym w sposób aktywny b d  postawa mieszka -

ców, w adzy lokalnej i wszelkich podmiotów zwi zanych z danym obszarem.  

W tradycyjnym uj ciu przedsi biorczo  postrzegana jest przez pryzmat 

powstawania nowych podmiotów gospodarczych. Jest to zatem „proces obejmu-

j cy etapy od za o enia firmy do zarz dzania ni , od koncepcji na prowadzenie 

interesu do tworzenia warto ci” ([5], s. 88). Analiza natury przedsi biorczo ci 

prowadzi do nowego spojrzenia na ludzi i posiadany przez nich potencja  odno-

wy spo ecznej i ekonomicznej ([1], s. 28). Osoba przedsi biorcza to kto , kto  

w swoim zachowaniu wykazuje atrybuty przedsi biorcze. Do wa niejszych  

z tych atrybutów nale : inicjatywa, kreatywno , sk onno  do eksperymento-

wania i podejmowania ryzyka, elastyczno , tolerancja niepewno ci, wiara we 

w asne si y, niestereotypowo  w my leniu i dzia aniu, potrzeba osi gni , kon-

sekwencja, determinacja, umiej tno  wspó pracy z innymi.  

Obecnie przedsi biorczo  to nie tylko podejmowanie ryzyka czy innowacje, 

ale tak e kapita  ludzki i spo eczny. Przedsi biorczo  jest aktem woli, kompe-

tencji, umiej tno ci i odpowiedzialno ci, w kontek cie nietrwa ych, ale nieunik-
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nionych relacji, jakie wyst puj  pomi dzy uczestnikami organizacji czy samymi 

organizacjami ([3], s. 114). Wielu ekonomistów uwa a, e rozwój przedsi bior-

czo ci powinien by  wspierany w du ej mierze poprzez budowanie kapita u spo-

ecznego. Pogl d ten podziela mi dzy innymi Dyduch ([5], s. 88), powo uj c si  

na wyniki bada  Lina [9]. Badania Lina dowiod y, e przedsi biorcy prowadz -

cy w asn  firm  ekonomiczny sukces zawdzi czaj  wykorzystaniu kapita u spo-

ecznego w formie kontaktów rodzinnych i pozarodzinnych. Efektem bada  re-

alizowanych w Wielkiej Brytanii by o pojawienie si  poj cia „przedsi biorczego 

kapita u spo ecznego”. Kapita  spo eczny rozumiany jest tu jako spoiwo wi zi 

spo ecznych, a jednocze nie proces budowania pomostów informacyjnych, dzi -

ki którym organizacja, jako ca o , ma dost p do zasobów, w szczególno ci do 

informacji o szansach wyst puj cych w otoczeniu.  

2. Organizacja bada  i charakterystyka badanej zbiorowo ci 

Badania sonda owe przeprowadzono na populacji studentów Wydzia u Na-

uk Ekonomicznych Uniwersytetu Warmi sko-Mazurskiego w Olsztynie w kwie- 

tniu 2013 roku. Byli to studenci drugiego roku magisterskich studiów uzupe nia-

j cych. Ogó em próba badawcza liczy a 197 osób, z czego blisko 54% stanowili 

studenci studiów stacjonarnych.  

Narz dziem badawczym by  kwestionariusz ankietowy, sk adaj cy si   

z dwóch cz ci: metryczki (6 pyta  identyfikacyjnych) oraz 15 pyta  tematycz-

nie spójnych z problematyk  bada . Kwestionariusze zosta y rozprowadzone 

bezpo rednio w rodowisku studenckim.  

Celem bada  by a ocena stanu wiedzy i aktywno ci inwestycyjnej studentów 

w kontek cie kszta towania ich zachowa  przedsi biorczych. Zestawione  

w kwestionariuszu pytania podporz dkowano problemom wynikaj cym z reali-

zacji przyj tego celu badawczego.  

Ankiety by y anonimowe, co zapewni o wi ksz  szczero  odpowiedzi. 

Okaza o si , i  respondenci nie mieli trudno ci z udzieleniem odpowiedzi na po-

szczególne pytania. W sk ad zespo u badawczego zajmuj cego si  organizacj  

bada  i opracowaniem ich wyników wchodzili autorzy niniejszego artyku u.  

W ród respondentów na studiach stacjonarnych i niestacjonarnych nieznacz-

nie przewa a y kobiety, odpowiednio: 54% i 56%. W subpopulacji „studenci 

studiów stacjonarnych” 85% stanowi y osoby do 25 roku ycia. W przypadku 

studentów niestacjonarnych odsetek ten wyniós  56%. Respondenci w wieku 

26–35 lat to odpowiednio: 15% i 26% obu subpopulacji. W najstarszej grupie 

wiekowej (36 lat i wi cej) znalaz o si  szesnastu studentów (18%) kszta c cych 

si  w trybie zaocznym. 
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Wykres 1. Struktura wiekowa ankietowanych 

ród o: opracowanie w asne na podstawie bada  ankietowych. 

Najwi kszy odsetek respondentów studiów niestacjonarnych stanowi y oso-

by posiadaj ce umow  na czas nieokre lony (45%). Stosunkowo wysoki by  

równie  udzia  studentów studiów stacjonarnych zatrudnionych w ramach umo-

wy na czas nieokre lony (17%). Na studiach niestacjonarnych umow  na czas 

okre lony posiada o 24% ankietowanych, za  na stacjonarnych 5%. Dzia alno  

gospodarcz  prowadzi o 8% studentów niestacjonarnych. Umowy cywilno- 

-prawne posiada o 25% respondentów studiów stacjonarnych. Bez pracy pozo-

stawa a ponad po owa studentów studiów dziennych (54%).  

 
Wykres 2. Status zawodowy badanych 

ród o: opracowanie w asne na podstawie bada  ankietowych. 
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Najliczniejsz  grup  badanych na studiach stacjonarnych by y osoby pocho-

dz ce z gospodarstw domowych, licz cych czterech lub wi cej cz onków.  

 
Wykres 3. Liczba osób w gospodarstwie domowym respondentów 

ród o: opracowanie w asne na podstawie bada  ankietowych. 

W ród respondentów studiów stacjonarnych 31% stanowili studenci prowa-

dz cy gospodarstwa dwuosobowe. Osoby samotne to odpowiednio: 20% i 5%  

w przypadku studentów studiów niestacjonarnych i stacjonarnych.  

 
Wykres 4. Miejsce zamieszkania respondentów 

ród o: opracowanie w asne na podstawie bada  ankietowych. 
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Najwi ksza grupa ankietowanych na studiach stacjonarnych (60%) to 

mieszka cy du ych o rodków (powy ej 50 tys. mieszka ców), natomiast 19% 

stanowi y osoby mieszkaj ce na wsi. Spo ród studentów studiów niestacjonar-

nych 40% mieszka o w miastach do 50 tys. mieszka ców. Podobny by  w tej sub- 

populacji udzia  ankietowanych mieszkaj cych w wi kszych o rodkach miej-

skich (38%). Mieszka cy wsi stanowili 21% tej podgrupy. 

Ponad 42% ankietowanych wskaza o, e dochody netto na osob  w ich go-

spodarstwach domowych nie przekraczaj  kwoty 2000 z . Prawie 28% badanych 

zadeklarowa o dochody wy sze od 3000 z .  

3. Inwestowanie jako przejaw zachowa  przedsi biorczych 

studentów. Wyniki sonda u diagnostycznego 

Przeprowadzone badania ankietowe pozwoli y na poznanie stanu wiedzy 

teoretycznej i praktycznej studentów na temat inwestowania w instrumenty fi-

nansowe. Jak wynika z sonda u, znacznie lepiej poziom swojej wiedzy inwesty-

cyjnej ocenili studenci studiów stacjonarnych (wykres 5).  

 
Wykres 5. Poziom wiedzy inwestycyjnej respondentów 

ród o: wyniki bada  ankietowych. 
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Nauk Ekonomicznych, w wi kszo ci o specjalno ci zarz dzanie inwestycjami  

i nieruchomo ciami).  

W ród najbardziej znanych instrumentów finansowych ankietowani wymie-

nili: rachunki oszcz dno ciowo-rozliczeniowe i konta oszcz dno ciowe (96,5%), 

lokaty terminowe (81%), obligacje (44,2%), jednostki uczestnictwa w funduszu 

inwestycyjnym (44%) i akcje (42%). Nieco ponad 22% respondentów wykaza o 

si  znajomo ci  inwestycji alternatywnych (w tym: 38 studentów stacjonarnych  

i 5 niestacjonarnych). 

Stosunkowo wysoki w próbie badawczej by  udzia  osób (N=9) niemaj cych 

praktycznego do wiadczenia w sferze inwestowania rzeczowego i kapita owego 

(wykres 6). Byli to wy cznie studenci kszta c cy si  w trybie zaocznym. Du e do-

wiadczenie inwestycyjne zadeklarowa o 21 respondentów studiów stacjonarnych  

i 9 studiów niestacjonarnych. W przypadku redniego i niewielkiego do wiadczenia 

inwestycyjnego odsetek odpowiedzi wyniós  odpowiednio: 35% i 40% w podgrupie 

studentów zaocznych oraz 37% i 43% – studentów niezaocznych. Ankietowani, któ-

rzy inwestuj  d u ej, ocenili swoje do wiadczenie w inwestowaniu wy ej ni  pozo-

sta e osoby. Do wiadczenia zdobyte na rynkach finansowych przek adaj  si , jak 

pokaza y badania, na warto  portfela inwestycyjnego.  

Z przeprowadzonych bada  wynika, i  ka dy z ankietowanych dysponowa  

rachunkiem oszcz dno ciowo-rozliczeniowym lub kontem oszcz dno ciowym. 

Ponad 80% pytanych posiada o lub posiada bankow  lokat  terminow . Re-

spondenci na dalszych miejscach wymienili inwestycje w obligacje i akcje. Stu-

denci studiów stacjonarnych próbowali swoich si  na rynku walutowym. Oko o 

10% z nich dokona o inwestycji na Forexie (w zdecydowanej mierze byli to 

cz onkowie Ko a Naukowego Inwestorów). 

 
Wykres 6. Poziom do wiadczenia inwestycyjnego respondentów 

ród o: wyniki bada  ankietowych. 
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Respondenci inwestowali w papiery warto ciowe zwykle samodzielnie  

(w sposób bezpo redni). Nieliczni z nich wykorzystywali fundusze inwestycyj-

ne. Nikt z badanych nie odda  rodków finansowych w zarz dzanie (asset ma-

nagement).  

Inwestycji dokonywano g ównie z my l  o krótszej perspektywie czasowej, 

co mo e mie  zwi zek z ostatnimi zawirowaniami na rynkach finansowych. Dla 

oko o 43% badanych horyzont czasowy inwestowania by  krótszy od roku.  

 

 
Wykres 7. Horyzont czasowy inwestycji 

ród o: wyniki bada  ankietowych. 

Zasadniczy cel inwestowania zwi zany by  z gromadzeniem maj tku (np. 
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Racjonalnym wydaje si  zatem stwierdzenie, i  w warunkach spowolnienia go-

spodarczego inwestuj cy s  bardziej ostro ni, asekuracyjni, co mo e mie  od-

zwierciedlenie w strukturze portfela inwestycyjnego (wi kszy udzia  instrumen-

tów generuj cych niskie, ale pewne zyski).  
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Rysunek 8. Postawy ankietowanych wobec ryzyka  

ród o: wyniki bada  ankietowych. 

Na neutralno  wobec ryzyka wskaza o 53% studentów niestacjonarnych  

i 44% studentów studiów stacjonarnych. Niech  do ryzyka zadeklarowa o 28% 

osób odbywaj cych studia dzienne. Podobny odsetek (27%) odnotowano w tej 

podgrupie w przypadku sk onno ci do ponoszenia ryzyka. Postaw  bardziej ase-

kuracyjn  wobec ryzyka wykazywa y kobiety.  

Jednym z podj tych zagadnie  badawczych by o finansowanie inwestycji 

(rodzaj ród a, struktura i koszty finansowania (tab. 1).  

Tabela. Finansowanie inwestycji przez badanych studentów (% wskaza ) 

ród a finanso-

wania inwestycji 

Struktura finansowania 

do 15% 16%–25% 26%–35% 36%–45% powy ej 46% 

NS* ST* NS ST NS ST NS ST NS ST 

Dochód z pracy 26 24 42 20 22 16 8 2 2 — 

Stypendium 24 22 21 31 24 38 29 — — 9 

Dorywcza praca 21 26 20 22 36 18 23 11 — 10 

Inne (np. zyski z 

zainwestowanych 

rodków) 

— 16 16 12 49 37 26 34 9 1 

* gdzie: NS oznacza studia niestacjonarne, a ST– stacjonarne. 

ród o: opracowanie w asne na podstawie bada  ankietowych. 
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Istotnymi ród ami finansowania przedsi wzi  inwestycyjnych, obok wy-

nagrodzenia za prac , okaza y si  stypendia (co jest oczywiste w przypadku ba-

danej zbiorowo ci) oraz zyski osi gni te wcze niej przez inwestorów. Cz  

rodków przeznaczonych na inwestycje pochodzi a z dorywczej pracy studen-

tów. Dochód z pracy stanowi  zasadnicze ród o finansowania dzia a  inwesty-

cyjnych w przypadku studentów niestacjonarnych (a  32% spo ród nich wskaza-

o, e w strukturze finansowania stanowi  on ponad 26%). Stypendium to naj-

istotniejsze ród o finansowania inwestycji (powy ej 46%) dla 9% studentów 

kszta c cych si  w trybie dziennym. Badania pokaza y, e respondenci dysponu-

j  do  ograniczonymi zasobami finansowymi (prawie 54% ankietowanych to 

studenci studiów stacjonarnych, nieposiadaj cy sta ego ród a zarobkowania).  

Z regu y kapita  inwestycyjny nie przekracza  kwoty 5 tys. z  (szczególnie  

w przypadku studentów dziennych – cz sto inwestowaniu przy wieca  cel po-

znawczy, edukacyjny). Ankietowani nie odnosili spektakularnych sukcesów na 

rynkach finansowych. Najcz ciej uzyskiwane przez nich nominalne stopy 

zwrotu zysku by  do  niskie (1–10%), co w du ej mierze wynika o ze struktury 

portfela inwestycyjnego. W sk ad portfeli badanych inwestorów wchodzi y 

g ównie bezpieczne instrumenty finansowe o niskich stopach zwrotu. W uj ciu 

realnym, inwestorzy ci cz sto „tracili na swoich inwestycjach” (np. konta 

oszcz dno ciowe, lokaty bankowe, itp.).  

Podsumowanie 

Poj cie przedsi biorczo ci mo na rozpatrywa  w kategorii cech i zachowa  

jednostki lub ca ej organizacji. W niniejszym opracowaniu uwag  skoncentro-

wano na przedsi biorczo ci indywidualnej, wyra aj cej si  w podejmowaniu 

inicjatyw inwestycyjnych, gotowo ci do ponoszenia ryzyka, umiej tno ci wyko-

rzystywania szans i dostosowywania si  do zmiennych warunków bli szego  

i dalszego otoczenia. „Kszta towanie postaw proprzedsi biorczych w ród m o-

dych ludzi poszukuj cych swojej w asnej drogi yciowego sukcesu” wymaga 

mi dzy innymi umiej tnie realizowanego procesu dydaktycznego ([8], s. 11). 

Zaj cia z zakresu kszta towania zachowa  przedsi biorczych, planowania i po-

dejmowania inicjatyw o ró nym charakterze, projektowania kariery z pewno ci  

przyczyni  si  do nabycia przez uczniów, studentów w a ciwych kompetencji. 

S usznym rozwi zaniem by o wprowadzenie do szkó  rednich przedmiotu 

„przedsi biorczo ”. Przedmiot ten uczy, jak zarz dza  rodkami gotówkowymi, 

najkorzystniej lokowa  nadwy ki finansowe, podejmowa  racjonalne decyzje 

dotycz ce zabezpieczenia przysz o ci, wspó pracowa  z innymi, my le  w spo-

sób innowacyjny i kreatywny (nieszablonowy). Podpowiada tak e, w jaki spo-

sób skutecznie rozwija  umiej tno ci przedsi biorcze, wyznacza  cele i zach -

ca  do samodoskonalenia. Postawy przedsi biorcze kszta towane s  w drodze 



 Inwestowanie jako przejaw zachowa  przedsi biorczych 183 

zdobywania konkretnych umiej tno ci, kontaktów mi dzyludzkich, wyci gania 

wniosków z niepowodze , itp. Nie jest to atwe zadanie, ale przy odpowiedniej 

wiedzy, motywacji popartej optymizmem i entuzjazmem – na pewno wykonalne. 

Entuzjazm i motywacja s  tu szczególnie wa ne. Jak twierdzi  Cushing1, „Bez 

entuzjazmu nie mo na zrobi  nic wielkiego ani nowego. Jest on tym, co pcha 

cz owieka do przodu”. 

Na podstawie przeprowadzonych bada  ankietowych nale y stwierdzi , i  

wiedza inwestycyjna studentów jest do  ogólna. Z regu y wskazuj  oni na zna-

jomo  podstawowych zasad inwestowania w instrumenty finansowe. W bada-

nej populacji znalaz y si  równie  osoby, które nie dysponowa y adn  wiedz  

na temat inwestowania (4%). W ród znanych instrumentów finansowych ankie-

towani wymienili: konto oszcz dno ciowe, depozyt bankowy, obligacje, jed-

nostki uczestnictwa w funduszach inwestycyjnych i akcje. Aktywno  inwesty-

cyjn  respondentów nale y oceni  jako umiarkowan . Niewielkie do wiadczenie 

inwestycyjne zadeklarowa o ponad 40%, a du e oko o 14% opiniodawców. 

G ównymi celami inwestowania by y: zakup mieszkania/domu, dzia ki budow-

lanej, samochodu, zabezpieczenie swojej przysz o ci lub przysz o ci dzieci oraz 

ch  zdobycia do wiadczenia. 

Podj te badania sonda owe b d  realizowane w przysz o ci na wi ksz  ska-

l  (liczniejsza i bardziej zró nicowana zbiorowo  badawcza). Badaniami obj ci 

zostan  nie tylko studenci Wydzia u Nauk Ekonomicznych, ale równie  wydzia-

ów: Nauk o ywno ci, Matematyki i Informatyki oraz Nauk Technicznych. 
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Investing as a Form of Students’ Entrepreneurship 

Summary: Entrepreneurship, in the most general sense, is an ability to see and use the emerging 

opportunities to meet specific needs. It is a willingness to take and creatively solve problems as 

well as flexibly adapt to changing conditions. Entrepreneurship is a set of attributes and behaviors 

relevant mainly to businessmen. The most important attributes of an entrepreneur are: initiative, 

creativity, risk-taking, self-confidence, optimism, the desire to succeed, ability to set goals and co-

operate with others. One form of entrepreneurial mindset is to invest.  

The article is dedicated to the issues of investment, which are an expression of. The paper pre-

sents the results of tests carried out on a population of master studies’ students supporting the Fac-

ulty of Economics on UW-M in Olsztyn. Research led among other things to determine the profile 

of the student-investor. After analyzing the data obtained from the diagnostic survey, it was possi-

ble to evaluate an investment knowledge and a degree of investment “involvement” of the stu-

dents. Respondents pointed object, strategies, time and objectives of investing, sources and struc-

ture of financing. 

Keywords: investment, students, entrepreneurial behavior. 

 

 


